	Nederlandse exporteur staat in de kou

Exportmaatregelen zijn ontoereikend in klimaat van dreigend protectionisme en oneerlijke concurrentie

Guido Biessen en Micha van Lin

Nederlandse exporteurs worden bij exportkredietverzekeringen op achterstand gezet, vergeleken met ander belangrijke exportlanden. Ook op andere punten lijkt het instrumentarium voor de exporterende industrie niet concurrerend genoeg. 
       Op de Europese markt dreigt het monster van protectionisme en oneerlijke bevoordeling van de eigen industrie. Sprekend voorbeeld is de Spaanse ‘tax lease-constructie’, waardoor Spaanse werven hun schepen 20 tot 30% goedkoper kunnen aanbieden. Gelukkig heeft premier Balkenende persoonlijk Scheepsbouw Nederland toegezegd in actie te komen. Het zou niet nodig moeten zijn dat onze premier ingrijpt. Nederlandse bedrijven op de open Europese markt mogen niet worden geconfronteerd met oneerlijke concurrentie uit andere EU-lidstaten. 
       Natuurlijk staat het landen vrij de instrumenten te kiezen waarvan zij denken dat die de concurrentiekracht van de eigen industrie vergroten. Maar daar zit nu juist de kern van het probleem. Als Nederland in de Global Competitiveness Index geleidelijk zakt naar plaats 10, gaat er iets goed mis. 
       Zo hebben het ministerie van Financiën en Atradius Dutch State Business de exportkredietverzekering vergeleken met de voor Nederland belangrijkste negen concurrerende economieën. In hun rapport staat letterlijk dat Nederland juist op het cruciale punt van het landenbeleid nauwelijks concurrerend is ten opzichte van andere kredietagentschappen. De exporteur wordt op achterstand gezet. 
       Wat gebeurt er in de praktijk? Een Duitse exporteur van machines krijgt direct een exportkredietverzekering, terwijl dekking voor de Nederlandse exporteur in hetzelfde geval in eerste instantie niet mogelijk is. Er is een uitzonderingsregeling, maar zo ontoegankelijk dat de Nederlandse exporteur nu probeert om via een complexe leaseconstructie de transactie toch verzekerd te krijgen. De klant vraagt zich hardop af of hij die machine toch niet beter bij de Duitse concurrent kan kopen. 
	


       Economische Zaken zegt te strijden tegen protectionisme en oneerlijke concurrentie. Daarvoor bestaat immers het Crashteam Oneerlijke Concurrentie? Ook wijst EZ ondernemers erop dat ze in Brussel beklag kunnen doen. Probleem is dat de bewijslast dan bij de klagende ondernemer ligt; een ingewikkelde, kostbare en tijdrovende kwestie. Bovendien zijn individuele bedrijven vaak niet in staat om zaken van oneerlijke concurrentie tot achter de laatste komma te bewijzen. De bewijslast moet bij de overheid liggen. Zij beschikt immers over een groot aantal ambtenaren en een sterk buitenlandnetwerk om oneerlijke concurrentie aan de kaak te kunnen stellen. Als het Crashteam alleen met uitgekauwde cases van het bedrijfsleven aan de slag gaat, blijft het een papieren tijger. 
       Vrijhandel is de mantra voor de Nederlandse industrie. Dat staat als een paal boven water. FME maakt zich al jaren sterk voor het slechten van handelsbarrières en het bestrijden van protectionisme. Dat hebben we gedaan bij de totstandkoming van de Europese markt en dat blijven we ook doen tijdens deze economische crisis.
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